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АННОТАЦИЯ 

Изучение дисциплины «Деловой английский язык» направлено на повышение 

исходного уровня владения иностранным языком, достигнутого на предыдущей ступени 

образования, формирование представлений об английском языке как о языке международного 

общения. Особое внимание уделяется базовой лексике делового английского языка, основным 

грамматическим конструкциям, обеспечивающим коммуникацию делового характера, разным 

формам этикета делового и профессионального общения, приёмам структурирования научной 

дискуссии, самостоятельной работе по совершенствованию знаний делового английского 

языка. 

 

1. ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ ОСВОЕНИЯ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

Цели дисциплины: 

Практическая цель - подготовка будущих специалистов к практическому использованию 

иностранного языка в профессиональной и личностной деятельности. 

Образовательная цель - расширение знаний студентов о стране изучаемого языка в области 

национальной культуры и экономики, расширение кругозора студента, совершенствование 

культуры его мышления, общения и речи. 

Воспитательная цель - формирование у студентов уважительного отношения к духовным и 

материальным ценностям других стран и народов. 

Задачами данного курса являются: 

 формирование у студентов иноязычной компетенции как основы межкультурного 

профессионального общения; 

 формирование умения самостоятельно работать с иностранным 

языком. 

 



2. МЕСТО УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ООП ВО 

Дисциплина «Деловой английский язык» является вариативной дисциплиной гуманитарного, 

социального и экономического блока ООП ВО по направлению 38.03.01 «Экономика» 

(бакалавриат) НИЯУ МИФИ. 

 

3. ФОРМИРУЕМЫЕ КОМПЕТЕНЦИИ И ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ 

ОБУЧЕНИЯ 

Универсальные и общепрофессиональные компетенции: 

Код и наименование компетенции 
Код и наименование индикатора достижения 

компетенции 

УК-4 Способен применять 

современные коммуникативные 

технологии, в том числе на 

иностранном(ых) языке(ах), для 

академического и 

профессионального 

взаимодействия 

З-УК-4 Знать: принципы построения устного и 

письменного высказывания на русском и иностранном 

языках; правила и закономерности деловой устной и 

письменной коммуникации 

У-УК-4 Уметь: применять на практике деловую 

коммуникацию в устной и письменной формах, методы и 

навыки делового общения на русском и иностранном 

языках; методикой составления суждения в 

межличностном деловом общении на 

русском и иностранном языках 

В-УК-4 Владеть: навыками чтения и перевода текстов на 

иностранном языке в 

профессиональном общении; навыками деловых 

коммуникаций в устной и письменной форме на русском 

и иностранных языках; методикой составления суждения 

в межличностном деловом общении на русском и 

иностранном языках 

 

 

4. ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫ УЧЕБНОЙ РАБОТЫ 

 

Общая трудоемкость дисциплины составляет 108 часов,  3 зет, контроль 32. 

Вид 

учебной работы 

 
Всего часов 
/зачетных        
единиц 

 
 

Семестр 

IV 

Аудиторные занятия (всего) 32 32 

В том числе: - - 

Лекции  - 

Практические занятия (ПЗ) 32 32 



Семинары (С)   

Лабораторные работы (ЛР)   

Самостоятельная работа 

(всего) 

76 76 

В том числе:  - 

Курсовой проект (работа)   

Расчетно-графические 

работы 

  

Реферат   

[Другие виды самостоятельной 

работы 

76 76 

Вид промежуточной 
аттестации (зачет, 
экзамен) 

 Зачет 
 

 

 

 

5. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

 5.1. Содержание разделов дисциплины 

 

1 2 3 

1. Рынок. Конкуренция в условиях 

рыночной экономики. 

Рабочий день делового человека 

Аудирование и чтение 
Понимание основного содержания текста  и 

запрашиваемой информации 

- прагматические тексты справочно- 

информационного характера 

- нелинейные тексты: социальный Интернет, 

чаты, таблицы, графики, схемы, 

диаграммы 

Детальное понимание текста 

- публицистические тексты по обозначенной  

тематике 

Говорение 
- монолог-сообщение/доклад (о конкуренции 

в условиях рыночной экономики) 

- монолог-размышление (о перспективах 

развития 

рынка) 

- монолог-сообщение (о планах на неделю, 

о встречах с деловыми партнёрами) 

- диалог-обмен мнениями (в рамках ролевой 

игры по обозначенной проблематике) 

- диалог-убеждение/побуждение к действию 

(в рамках ролевой игры по обозначенной 

проблематике) 

- деловая беседа 

Письмо 
- запись основных мыслей и фактов из 

аудиотекстов и текстов для чтения по 

изучаемой теме 

- составление деловых писем, памяток, 

протоколов 



 

1 2 3 

2. Тенденции современной 

экономики. Глобализация. 

Проведение переговоров 

Аудирование и чтение 
Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации 

- прагматические тексты справочно- 

информационного характера 

- нелинейные тексты: социальный Интернет, 

чаты, таблицы, графики, схемы, диаграммы 

Детальное понимание текста 

- публицистические тексты по обозначенной 

тематике 

Говорение 
- монолог-размышление (о плюсах и минусах 

глобализации) 

- монолог-рассуждение (о проблемах 

глобального языка и культуры) 

- монолог-сообщение (о деловых 

переговорах) 

- диалог-убеждение/побуждение к действию 

(в рамках ролевых игр, дискуссий и др. 

форм 

полилогического общения) __          _ _ 

Письмо 
- эссе разных типов по обозначенной 

проблематике 

- запись основных мыслей и фактов из 

аудиотекстов и текстов для чтения по 

изучаемой теме 

- подготовка докладов на студенческую 

научную 

конференцию 



 

1 2 3 

3. Организационно-правовые формы 

предпринимательской 

деятельности 

Устройство на работу. 

 Составление резюме 

Аудирование и чтение 
Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации - 

прагматические тексты 

справочно-информационного характера 

- нелинейные тексты: социальный Интернет, 

чаты, таблицы, графики, схемы, диаграммы 

Детальное понимание текста 

- публицистические тексты по 

обозначенной тематике 

Говорение 
- монолог-сообщение (об организационно-

право 

вых формах предпринимательской 

деятельности) 

- диалог-расспрос (о полученном 

образовании, опыте работы, 

рекомендациях, интересах претендента на 

рабочее место) 

- деловая игра (по обозначенной 

проблематике) 

- проведение кейс-анализа с последующей 

ролевой игрой (о деятельности компании и 

перспективах её развития) 

Письмо 
- запись основных мыслей и фактов из 

аудиотекстов и текстов для чтения по 

изучаемой теме 

- написание СV 



 

1 2 3 

4. Внешнеэкономическая деятель- 

ность. Международная торговля     | 

Деловая переписка                     | 

Аудирование и чтение 
Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации 

- прагматические тексты справочно-информа-

ционного характера 

- нелинейные тексты: социальный Интернет, 

чаты, таблицы, графики, схемы, диаграммы 

Детальное понимание текста 

- публицистические тексты по обозначенной 

тематике 

Говорение 
- монолог-размышление (о перспективах 

между 

народной торговли) 

- монолог-сообщение (о 

внешнеэкономической 

деятельности) 

- диалог- обмен мнениями (о специфике 

внешнеэкономической деятельности) 

- диалог-расспрос (об особенностях 

международной торговли) 

- проведение кейс-анализа с последующей 

ролевой игрой (по обозначенной 

проблематике) 

Письмо 
- запись основных мыслей и фактов из 

аудиотекстов и текстов для чтения по 

изучаемой теме 

- составление деловых писем различных 

типов, памяток, протоколов 



 

1 2 3 

5. Маркетинг 

Презентация реклама 
Аудирование и чтение 
Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации 

- прагматические тексты справочно- 

информационного характера 

- нелинейные тексты: социальный Интернет, 

чаты, таблицы, графики, схемы, диаграммы 

Детальное понимание текста 

- публицистические тексты по обозначенной 

тематике 

Говорение 
- монолог-сообщение (о товарах и услугах) 

- монолог-описание (по обозначенной 

проблематике) 

- монолог-размышление (о роли рекламы) 

- диалог-обмен мнениями/диалог-убеждение 

в рамках ролевых игр по обозначенной 

проблематике 

- проведение кейс-анализа с последующей 

ролевой игрой (по обозначенной 

проблематике) 

Письмо 
- запись основных мыслей и фактов из 

аудиотекстов и текстов для чтения по 

изучаемой теме 

- оформление письменной части проектного 

задания: информационный или рекламный 

листок 



 

1 2 3 

6. Менеджмент 

Межкультурная коммуникация 
Аудирование и чтение 
Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации 

- прагматические тексты справочно- 

информационного характера 

- нелинейные тексты: социальный Интернет, 

чаты, таблицы, графики, схемы, диаграммы 

Детальное понимание текста 

- публицистические тексты по обозначенной 

тематике 

Говорение 
- монолог-сообщение (по обозначенной 

тематике) 

- монолог-размышление (о важности 

межкультурной коммуникации в 

современном мире) 

- диалог-расспрос (о традициях, обычаях) 

- диалог-обмен мнениями/диалог-убеждение 

в рамках ролевых игр, дискуссий, диспутов 

и др. 

форм полилогического общения (по 

обозначенной проблематике) 

- проведение кейс-анализа с последующей 

ролевой игрой (по обозначенной 

проблематике)         | 

Письмо 
- запись основных мыслей и фактов из 

аудиотекстов и текстов для чтения по 

изучаемой теме 

- подготовка докладов на студенческую 

научную 

конференцию                                                 

| 

  

 5.2. Разделы дисциплины и виды занятий 

 

 

№ 

1 

п/п 

Наименование раздела 

дисциплины 
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 2 3    4   5 6 7 

1 Рынок.  Конкуренция в условиях рыночной 

экономики. 

 

Рабочий день делового человека 

 3 

 

 

3 

  8 

 

 

7 

2. Организационно-правовые формы 

предпринимательской деятельности 

Устройство на работу. Составление резюме 

 3 

 

 

3 

  8 

 

 

 



7 

3. Внешнеэкономическая деятельность.         

Международная торговля Деловая 

переписка 

 3 

 

 

3 

  8 

 

 

7 

4. Маркетинг  

 

Презентация реклама 

 3 

 

 

4 

  8 

 

 

8 

5.    Менеджмент  

 

Межкультурная 

коммуникация 

 4 

 

3 

  8 

 

7 

 

 Итого за семестр  32   76 

 

 5.3. Календарно-тематический план изучения дисциплины. 

  

     

I.Грамматические темы.      

 Word building                                                                                            1 

 Conditionals                                                                                               1 

 Time clauses                                                                                              1 

 

2  Аудирование                                                                                          6                                                                                           

                                                                                            

3  Письмо                                                                                                    4 

                                                                                                     

4  Устная коммуникация                                                                           17                                                                          

 

5 Чтение                                                                                                        6 

    Итого:                                                                                                      36 (часов) 

Количество часов на самостоятельную работу студентов: 

 

36 часов 

 

 

 

6. КОНТРОЛЬНО-ИЗМЕРИТЕЛЬНЫЕ МАТЕРИАЛЫ 

 

1)Требования к текущему, рубежному и промежуточному контролю (к зачету, 

экзамену). 

 

     Контроль осуществляется поурочно (текущий контроль), по завершении изучения  3 

микроциклов  (рубежный) и по завершении  этапа/курса обучения иностранному языку 

(итоговый или промежуточный контроль). Во всех формах контроля в качестве одного из 

вариантов выступают чтение и перевод экономического текста, выполнение лексико-

грамматического задания к нему и беседа по устным темам. 

     Текущий контроль проводится на каждом занятии в устной, письменной форме или в 

форме тестов. 

     Рубежный контроль.  Раз в семестр проводится проверка 3 микроциклов курса  в виде 

тестовых заданий по пройденному материалу/теме и по монологическим высказываниям . 

Также проводится аттестация студентов на основании текущей успеваемости и по итогам 

контрольных работ. 



     Промежуточный контроль по завершении первого, второго, третьего, четвертого семестров 

проводится в форме лексико-грамматического теста к тексту,  монологического высказывания. 

      

2) Балльно-рейтинговая система оценки знаний студентов. 

I-й семестр 

 

 

1. Посещаемость – 5 баллов 

2. Контрольные работы (3) – 12 баллов 

3. Виды писем (2 письма – 4 балла за 1 письмо) – 8 баллов 

4. Перевод деловой корреспонденции с русского языка на английский язык 

    (3 письма – 4 балла за 1 письмо) – 12 баллов 

5. Чтение, перевод текстов (за один текст – 2 балла) –  6 баллов 

6. Устная речь  – 7 баллов 

 

Итого: 50 баллов 

Максимальное количество баллов на зачете, экзамене – 50 баллов 

 

7.ОБУЧАЮЩИЙ МОДУЛЬ 

7.1. Практический раздел. Содержание занятий. 

 

Содержание дисциплины: 

1 занятие 

Внешнеэкономическая деятельность. Международная торговля . Новый бизнес . Деловая 

переписка: составление деловых писем различных типов, памяток, протоколов 

2 занятие 

Внешнеэкономическая деятельность. Международная торговля . Новый бизнес . 

Case study: «Choose a location for a new factory». Лексико-грамматическое задание к тексту 

3 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, товары.  

Прагматический компонент: умение анализировать слабые и сильные стороны продукта, 

услуги компании, рекламного материала; умение обмениваться информацией по телефону. 

Text: «Selling dreams – Financial Times». Лексико-грамматическое задание к тексту. 

4 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, товары. 

Чтение и написание рекламных материалов. Listening: «An interview with a marketing vice 

president». Социолингвистический компонент: формирование умений, направленных на 

определение проблемных задач и поиск способов их решения.  

 

5 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, новые товары. 

Формирование коммуникативных навыков аргументировано отстаивать свое мнение.  

Прагматический компонент: умение составить бизнес-план.    

6 занятие 

Рубежный контроль (2-9) 

7 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, новые товары. 

 Лингвистический компонент: формирование лексических навыков употребления в речи 

единиц, составляющих тематические зоны и семантические поля: описание разных товаров с 

точки зрения потребления и потребителя: характеристика, разработка, ценообразование. 



Reading:  «Launching a new product – Financial Times». 

8 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, новые товары. 

Listening: «Five people talk about the best thing they have ever bought».  

Понимание основного содержания текста и запрашиваемой информации справочно-информа-

ционного характера. 

9 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, новые товары. 

Грамматические навыки и употребление в речи пассивного залога. Презентация 

грамматического материала. 

10 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, новые товары. 

Социолингвистический компонент: формирование навыков описания товаров, рынков, 

составление презентации нового товара. 

11 занятие 

Маркетинг. Презентация, реклама, новые товары. 

Прагматический компонент: умение размещать заказы, отвечать на запросы в письменном виде 

и по телефону. Письмо: подготовка докладов на студенческую научную конференцию. 

 

12 занятие 

Менеджмент. Межкультурная коммуникация. 

Countries, capitals, adjectives. Listening: «Good managers». Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации. 

13 занятие 

Менеджмент. Межкультурная коммуникация. 

Reading: «Managing across cultures». Лексико-грамматическое задание к тексту. 

Review: Reported speech. Презентация грамматического материала. 

14 занятие 

Менеджмент. Межкультурная коммуникация 

Listening: «Interview with a management consultant». Понимание основного содержания текста и 

запрашиваемой информации. 

15 занятие 

Менеджмент. Межкультурная коммуникация.  

Направление: off-site or virtual management. Project managers. New forms of management control. Письмо. 

Запись основных мыслей и фактов из аудиотекстов и текстов для чтения по изучаемой теме. 

16 занятие 

Рубежный контроль (11-19) 

17 занятие 

Менеджмент. Межкультурная коммуникация 

Text: « The way we do things: Improve ways of working together». Лексико-грамматическое задание. 

Writing: report.    

18 занятие 

Revision. 

Монологические высказывания по теме. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

7.Обучающий модуль. Практический раздел. 

Комплект презентаций к практическим занятия   Презентация 

грамм

 



 



 

 

 

 

 

 

 

 



Образец задания для промежуточного контроля студентов (зачета)  2 курс, IV семестр 

 

 

 

 

 

 

 

 



Образец задания для промежуточного контроля студентов (зачета)  2 курс, IV семестр 

 

 

 

 

 

 

 

 



Образец задания для промежуточного контроля студентов (зачета)  2 курс, IV семестр 

 

 

 

 

 

 

 

 



Образец задания для промежуточного контроля студентов (экзамена)  2 курс, IV семестр 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Образец заданий для самостоятельной работы студентов 

2 курс, IV cеместр 

 

 

 

 

 



Образец заданий для самостоятельной работы студентов 

2 курс, IV cеместр 

 

 

 

 

 

 



8. РЕСУРСНОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ 

8.1 Информационные ресурсы 

Литература: 

Основная: 

 

1. Market Leader. Course Book Pre-Intermediate. Business English, Longman, 2004. 

2. Market Leader. Teacher’s Resource Book. Pre-Intermediate. Business English, Longman, 

2003. 

3. Market Leader. Practice File. Pre-Intermediate. Business English, Longman, 2001. 

4. Market Leader. Test File. Pre-Intermediate. Business English, Longman, 2002. 

5. Market Leader. Test File. Pre-Intermediate. Business English, Longman, 2007 

6. Grammarway 1, 2. Express Publishing. 2000. 

 

 

 

 

Дополнительная: 

 

Учебно-методические пособия преподавателей кафедры иностранных языков СарФТИ 

НИЯУ МИФИ. 

 

 

Материально-технические ресурсы: 

 

9. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

(МОДУЛЯ)  

 

Дисплейный класс, 2 лингафонных кабинета. 

 5 магнитофонов. 

 Копировальная техника. 

 2 компьютера. 

 Аудио- и видеозаписи учебных уроков по темам, предусмотренным программой. 

 

 

Аудио CD к пособию Market Leader 

 

Web-sites: www.longman.com 

                  www.centercom.ru  

 

 

10. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ СТУДЕНТОВ 
   Содержание самостоятельной работы студентов.  

     В современных условиях значительно повышается роль самостоятельной деятельности 

студента, развитие его творческой активности.     

 Виды самостоятельной работы:  

1) учебные задания на занятиях; 

http://www.longman.com/
http://www.centercom.ru/


2) дополнительная практика речевого общения на специальных занятиях (кабинет ЭВМ, 

лаборатория ТСО и др.) под руководством преподавателя; 

3) выполнение учебных заданий в неучебное время; 

4) внеаудиторное (домашнее) чтение. 

Большое значение приобретают нестандартные формы речевого общения, среди которых 

важное место занимают учебные игры (ролевые, профессионально-ориентированные, деловые 

диспуты-обсуждения проблемных задач и т.д.). 

Ролевые игры развивают активность, внимание и воображение, ведь игра – это речевая 

деятельность, мотивированность, отсутствие принуждения. Во взрослой аудитории игра 

полезна: студенты освобождаются от «ошибкобоязни», создается благоприятный климат 

общения, каждый поочередно становится центром общения.  

К игровым формам можно отнести кроссворды, загадки, конкурсы, анкеты, разыгрывание 

действий всяческих профессий и поведения людей. 

На данном этапе обучения рекомендуется ситуационно-ролевая игра, при которой создается 

проблемная ситуация, дающая возможность предложить разные варианты поведения 

участников и способы решения проблемы. Проблемная ситуация должна быть максимально 

приближенной к действительности и вызывать искренний интерес у участников игры. (Этот 

вид ролевой игры подходит, например, при обсуждении текста “What would you do if …?”). 

При проведении деловой игры задается проблемная ситуация, которая  может возникнуть в 

реальной обстановке, и будущие специалисты предлагают пути ее решения, используя при 

этом свои профессиональные знания. Тематические скетчи для деловой игры – это, например,  

«Участие в конференции», «Устройство на работу» (написание письма, интервью) и др. 

На занятиях, на которых проводится работа с текстами по разнообразной тематике, также 

целесообразно применять активные методы обучения: 

1. Групповая работа: обсуждение информации, полученной из текста.  

2. Парная работа: диалоги по теме. 

3. Монологическое высказывание студента. Остальные студенты задают вопросы по данному 

сообщению.  

Обеспечение образования инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья при 

реализации дисциплины «Деловой английский язык» может осуществлять в адаптированном 

виде с учетом специфики освоения и дидактических требований, исходя из индивидуальных 

возможностей по личному заявлению студента. 

 

 

 

10 Образец контрольно-измерительного материала  (50 points) 

 

  



Listening 
 

 Listen to the telephone conversation. Lois is making plans to visit Cecile 
next month. Listen and complete each gap (1-10) in Cecile's notes. 
(7 points)

Lois's visit 

Wed 10 May 

Morning:    arriving at ......................... » 

Afternoon:  visit ........................ 2 

Thu II May 

Morning:    * meet .........................3 then go to .......................... * 

* Lois will bring ...................... 5 to show. 

Afternoon:  * me-e-t with Pascal. He wants to discuss ....................  

» Lois wants to talk with Pascal about next year's 

Problem: ...................... 8 is declining. 

Fri 12 M<»y 

Morning:      flight at .......................... 9 

Next action:  Lois will e-mail ........................... ,0 

Vocabulary 
 

 Complete each gap (11-15) m the conversation in a meeting with a word 
from the box. 

(7 points)

age group     best     increasing     online     sales     target 

Sam    Let's talk about online. ° sales. 

Jo        OK. Sales through the website are ......". Last month was our 

 ........ 12 month so far. 

Sam How did we do? 

Mike Total ......... 13 were more than €15,000. 

Sam That's not bad. Who's buying? What's the ......14 ? Is it teenagers? 

Jo No, it's 20- to 30-year-olds buying from the website. 

Sam Interesting. The ........ 15 market is younger - it's teenagers. 

Mike   That's right. We need to do more research. Why are 
people in their twenties interested? 

 Underline the correct word in each pair (16-20) to complete this e-mail.(7 points) 

Date: 27 April 
Subject:   News sales rep 

Dear Mitch 

We need to talk about the new sales rep. I'd like to place an advertisement / a menu ° in 

next week's newspaper. I have some questions: 



1 What kind of candidate / jobl6 do we want? A recent graduate who is rude I energetic v 

or someone with more intelligent / experiencel8? 

2 What will the salary / leave19 be? For an experienced rep, do you think £35,000 is 

enough? 

3 Finally, do we need someone who can arrange / rebuild 2° conferences and exhibitions? 

When you have time, let's meet to discuss this. All the best 

Sally 

 Complete each gap (21-25) in the meeting notes with a word from the box.(7 points) 

casual     childcare     face-to-face     flexible     leave     part-time 

Changes under new management 

• From next week, we will begin a flexible ° system of working time. Employees can 

choose to work 8.00-4.00, 9.00-5.00 or 10.00-6.00. 

• Annual ........ 21 will increase to 22 days for full-time workers and 11 days 

for ........ 22 employees. 

• Also from next week, Fridays will now be .. 23-dress day. However, if 

you have a ........ 24 meeting with a client on a Friday, you must wear 

smart clothes. 

• The management will consider providing ....25 for employees with 

children. This may begin early next year. 

  

 

 

 

(8 points) 

Read the article and choose the best ending – a, b, c, -for each statement (51-55)

 
 

 A good idea or a bad product? 

Howard Stapleton noticed 
that in his town, large groups 
of young people often met 
outside shops. They didn't 
often go into the shops to 
buy things, but they made it 
difficult for customers to 
enter the shops. Stapleton 

knew this was bad for 
business. He wanted to help. 

Then he had an idea. He 
made a machine that makes a 
very high noise. Young people 
can hear the noise, but older 
people can't hear it. The noise 
doesn't hurt young people, but 
it makes them want to 

leave the area. He calls his 
machine the Mosquito. (A 
mosquito is a small insect 
that makes an annoying 
sound.) The 

20 product is a success. He has 
sold 3,500 units in a year. 
The cost is £500 each. In 
some areas, the police buy 



the Mosquito to stop 
young people   from   
meeting   in   large 

25 groups. This helps 
businesses, because 
customers are now able to 
enter their shops easily. 

But   not   everyone   is   
happy. Shami Chakrabarti 
says that it is 

30 not fair to young people. 
She has 

complained to the police and 
some businesses that have 
bought the Mosquito. As a 
result of her complaints, 
sales of the Mosquito 

35 have decreased by 50 per 
cent. 

Stapleton wants to 
negotiate with Chakrabarti, 
but she won't talk to him. 
She says: 'This is a bad 
product.'   Stapleton   is   
thinking 

40 about   reducing   the   price   
to increase sales. 

FINANCIAL TIMES 

51 The problem that Stapleton wanted to solve was too many. 
a) young people entering shops. 
b) young people outside shops. 
c) customers meeting outside shops. 

52 The situation was bad for business because... 
a) young people don't have much money. 
b) customers couldn't enter shops easily. 
c) Stapleton wanted to help the young people. 

53 Stapleton wanted to ... 
a) hurt young people's ears. 
b) make young people listen to his ideas. 
c) make young people leave the area. 

54 Stapleton... 
a) has already launched the Mosquito. 
b) plans to launch the Mosquito next year. 
c) has stopped selling the Mosquito. 

55 The Mosquito... 
a) has solved the problem in some areas. 
b) is causing problems for some businesses. 
c) is popular with young people

 Choose the best answer - a, b or c - for each question (56-60) .(7 points) 

56 Who has complained? 
a) Shopkeepers 
b) Shami Chakrabarti 
c) The police 

57 What is the complaint? 
a) The Mosquito isn't fair. 
b) The Mosquito is too expensive. 
c) The Mosquito is bad for older people. 



58 What has happened to sales of the Mosquito? 
a) They've gone up. 
b) They're remained the same. 
c) They've gone down. 

59 What has Chakrabarti done? 
a) Had a meeting with Stapleton. 
b) Agreed to talk on the phone with Stapleton. 
c) Said that the product is bad. 

60 What is Stapleton thinking about doing? 
a) Increasing the price. 
b) Making the Mosquito cheaper. 
c) Trying to reduce sales. 

 

 

 

 
 

You are planning a product presentation at a trade fair with your 
colleague. You have some information about your trip, but you need 
more. Look at the notes, then write an e-mail to your colleague. Tell him 
the information that you've got, then ask for the information that you 
haven't got. Write about 100 words.(7 points) 

 

Presentation Travel   

Place:    Global Trade fair 27 August  21 August 

Pate:    Z% August Flight 267  4.?5 p.m. 

Arrive at trade fair:   ? Airline    ?  Flight details? 

Presentation time:    2.00-7.30 p.m. Departure time    ?   

Products to present: Arrival time    ?   

 6vening:    Meet Carlos 

Where? 

Lopez.  

 

Dear Jeremy 

I'm writing about the Global Trade Fair on 28 August. We're 

going to ... 
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I look forward to hearing from you. Best wishes 
 

Рабочая программа составлена в соответствии с требованиями ОС ВО НИЯУ 

МИФИ по направлению подготовки 38.03.01 «Экономика», профиль «Финансы и кредит». 

__________________________________________________________________________ 

Автор(ы)_к.пед.н Тимофеев А.В., Вихарева Ю.В.     

  

Рецензент(ы)____________________________________________________________ 
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