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Современная неоклассическая мейнстрим-экономика изучает рациональное поведение. Экономический мейнстрим хорош проверяемыми гипотезами, универсальностью, высокой предсказательностью и возможностью анализа. В рамках неоклассической модели человек экономический – это такой робот, торжество рациональности. А он, между тем, живой человек, что разнообразит и усугубляет действие психологических эффектов. Психология восприятия и психология поведения неизбежно участвуют в экономической и финансовой жизни общества, создавая систематические отклонения от рационального поведения. 
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Типичный ответ респондентов на вопрос: «Что лучше: 1000 рублей сегодня или 1100 завтра?» – «1000 сегодня». А типичный ответ на вопрос: «Что лучше: 1000 рублей через 30 дней или 1100 через 31?» – «1100 через 31». В близкой перспективе человек хочет более «надежной» выгоды, а в дальней – просто большей. С точки зрения рациональности это не самые очевидные ответы, однако, самые популярные с позиции человеческой психологии. Это пример аномалий в межвременных предпочтениях. Поведенческая экономика исследует подобные аномалии, выясняет, почему люди реагируют иррационально, и как это может быть использовано на практике.
 Поведенческая экономика – это область экономики, которая изучает то, как социальные, когнитивные и эмоциональные факторы влияют на принятие экономических решений людьми и организациями, и как принятые решения влияют на рынок.
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Один из простых примеров того, как эмоции могут влиять на наше поведение, — это афера, проведенная американским бизнесменом Бернардом Мейдоффом. Ему удалось за достаточно долгое время собрать большие суммы денег, многие люди отдавали ему практически все свое состояние. И когда стали спрашивать: «Почему вы вообще решили отнести ему деньги?» Ведь, казалось бы, люди, прежде чем внести финансовые ресурсы, должны были подумать, почему этот человек предлагает именно такие выгоды и почему его модель работы лучше, чем остальные. Но вместо этого люди давали простой ответ: они говорили, что его лицо им показалось заслуживающим доверия. То есть эмоциональное отношение к самому человеку определило дальнейшую судьбу этих людей.
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Когнитивные факторы, такие как память, внимание, мышление, решение задач, обучение, неизбежно влияют на экономические решения, которые мы принимаем. 
Возьмем, скажем, то, как мы обрабатываем поступающую к нам информацию. Допустим, мы собираемся подписать некий контракт, и  как обычно бывает, внизу мелким шрифтом пишется важная информация, которая, хороша для банка и означает неудобные условия для нас. Банки пишут ее мелким шрифтом, поскольку знают, что эволюционно наш мозг уделяет внимание той информации, которую можно сразу заметить. А если она представлена как второстепенная, мы, скорее всего, не обратим на нее внимания.
Получается, что эмоциональные и когнитивные факторы влияют на наши решения.
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Основными в поведенческой экономике являются 3 принципа:
Эвристика. Суть ее в том, что люди зачастую принимают решения исходя из практического правила, не обязательно логичного. Делают, так как уже делали.
Фрейм. Это смысловая рамка, используемая человеком для понимания предмета и действия в пределах этого понимания. Фрейминг – это формулировка проблемы, и она существенно влияет на предпочтения людей. Эффект фрейминга заключается в том, что люди чувствительны к нюансам формулировок. По этой причине эксперты, политики и медиа могут значительно влиять на общественное мнение, даже без искажения и замалчивания фактов.
Рыночная неэффективность. Это направление изучает ошибки принятия решений на рынке. Они проявляются в нерациональном принятии решений, установке неверной цены и аномалиях расчета прибыли.
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Есть точка зрения, что поведенческая экономика нуждается в обобщающей базовой теории с четкой архитектурой, а пока это группа разрозненных моделей и теорий. Рассмотрим некоторые из них.
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Теория перспектив. Это одна из ключевых теорий поведенческой экономики, созданная в 1979 году Даниэлем Канеманом и Амосом Тверски. Теория перспектив была разработана для оценки рисков. Она обобщила эмпирические наблюдения и стала альтернативой «рациональной» неоклассической теории ожидаемой полезности. Ее суть вот в чем: экспериментальные исследования показали, что люди избегают риска в лотереях с положительными исходами и предпочитают рисковать в случае проигрышей. Основной элемент теории перспектив – функция ценности. Теория особенно важна для исследования рынка труда.
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Парадокс Алле. Его обнаружил с помощью математического анализа французский экономист, лауреат Нобелевской премии Морис Алле. Суть этого парадокса в теории принятия решений такова: реальный агент видит рациональность в поведении достижения абсолютной надежности/достоверности, а не получения максимальной ожидаемой полезности. Рациональная парадигма оперирует теорией ожидаемой полезности, но эксперименты показывают, что люди не всегда выбирают рациональное.
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Теория ограниченной рациональности. Лауреат Нобелевской премии Герберт Саймон установил, что люди стремятся к удовлетворению, вместо того, чтобы максимизировать полезность. Частью этой теории являются психологические феномены, такие как чрезмерная самоуверенность, проекция и эффекты ограниченности внимания.
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Теория поведенческих финансов. Она объяснят, почему участники рыночных отношений систематически совершают ошибки, влияющие на цены и прибыль и приводящие к неэффективности рынка. Основными причинами неэффективности являются:
· излишняя/недостаточная реакция на информацию, задающую рыночные тенденции;
· чрезмерная самоуверенность и чрезмерный оптимизм;
· ограниченное внимание инвесторов;
· стадный инстинкт;
· шумовая торговля.
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Модель Талера. Американский экономист Ричард Талер, разработал модель, описывающую реакцию цен на информацию. Она включает три фазы: недостаточная реакция, адаптация и гиперреакция. Это и создает тенденцию в движении цен. При гиперреакции средняя прибыль после хороших новостей ниже прибыли, следующей за плохими новостями. Дело в том, что рынок реагирует на новости слишком интенсивно. На практике это выражается в том, что на одном этапе ценные бумаги могут быть переоценены, а на следующем – недооценены.
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Поведенческая теория игр. Теория развивается с 1980 года и изучает, как люди ведут себя в ситуации принятия решения, когда успех индивида зависит от решений других участников игры. В поле ее интереса: репутация, стратегические решения о купле-продаже, забастовки, блеф в азартных играх, общественный договор и др. В рамках поведенческой теории игр широко используются математические теории, объясняющие социальное взаимодействие людей.
Подводя итоги, можно утверждать, что поведенческая экономическая теория представляет собой логичную аналитическую структуру, уже доказавшую свою плодотворность при изучении экономических явлений. Однако, лишь немногие из ее разделов могут похвастаться стройностью теории и разнообразными практическими применениями. Это временный недостаток, который будет исправлен в ходе дальнейшей работы. Научный вклад и практическая значимость проделанных исследований заключаются в том, что ограничения, присущие мейнстриму, постепенно устраняются. С одной стороны, значительное улучшение предсказательных возможностей теории, а с другой - распространение ее на область явлений, ранее не вовлекавшихся в анализ. Следовательно, сама неоклассическая теория становится более содержательной как в идейном отношении, так и по количеству объясняемых феноменов. 
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Список источников и литературы, который использовался для создания презентации:
1. Понятие поведенческой экономики http://postnauka.ru/video/45460
1. Поведенческая экономика http://zillion.net/ru/blog/219/poviedienchieskaia-ekonomika
1. Поведенческая экономика как область научного познания http://humper.ru/files/JER_5_2/jer_5_2-6.pdf
1. Поведенческая экономическая теория http://reftrend.ru/1182636.html
1. Поведенческая экономика http://library.kiwix.org/wikipedia_ru_all_09_2013/A/Поведенческая%20экономика.html
1. Теория принятия решений http://postnauka.ru/courses/28275
1. Экономика соблазна http://postnauka.ru/video/51184
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Iloseoenueckan 3xonomuxa

Ilogedenueckasn skonomuka — 310 001aCTh OKOHOMMKH, KOTOpas U3y4aeT To,
KaK COUMaJIbHBbIC, KOTHUTUBHBIC M SMOLMOHAJIbHBIC CbaKTOpLI BIUSIOT Ha
TPUHATAE SKOHOMMYECKUX pemeHm‘fI JIOIbMM A OpTaHU3ALUMUAMH, MU KakK
TIPUHATBIC PELICHUS BIMAIOT HA PBIHOK.

IMoBeneHyeckass ~ HSKOHOMHKAa  Kak .
JIMCIHUILTHHA MBITAeTCst HaiiTn
TPaHMIIBI  PAIlMOHATBHOTO  BHIOOpA,
M3y4aeT  pasNMYHbIC  AHOMAIHH
TOBEJICHNSI, a TAaKXKe BBIACHACT B

KaKHX CHUTYallMsIX 4eJIOBEK pearnpyer
MPPALHOHAIBHO.

TUNHYHBINA OTBET PeCroHAeHTOB Ha Bompoc: «Yto sydure: 1000 pyoneii cerogus
w1100 3aBrpa?» — «1000 ceromHs». A THUNHYHBIA OTBET Ha Bompoc: «YUTo
nyqure: 1000 py6neit yepes 30 aueit i 1100 gepes 31?7» — «1100 gepes 31». B
GIIM3KOI MepCIeKTHBE YeIoBEK XoueT Goree «HaAEKHOW» BBITObI, a B AajbHEi
— 1npocTo Goblueil. DT0 MpUMep aHOMaJIHil B MEKBPEMEHHBIX MPEANOYTCHHSX.
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Dakmopwl, 6AUAOUHE HA NPUHAMUE PeUleH ULl

Ha wnamre moBeneHue BIHSIOT
HMOLMOHAIbHBIE U KOTHHTUBHbIE

axropsr. Tostomy
MOBE/ICHYECKasi SIKOHOMHKA — 3TO ? + —
JUICHUIUINHA, KOTOpas CTapaercs
HamMcaTh 9KOHOMHYECKHE o

MozienH, Gomee MPUOIIKEHHbIE K

peabHOMY TIOBEACHHIO YeTOBEKa.

Ha camoMm Jene 5Ta JMCHHMIUIMHA

nomkHa Obuta OBl HA3BIBATHCS

«KOTHUTHBHAsI 9KOHOMHKa», HO MO

Pa3HBIM HCTOPHYECKUM MPHIHHAM

KaK ~ OCHOBHOE  3aKPelHIOCh

Ha3BaHUE IIOBEICHYECKAs.
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Koznumuenvie hakmopui

Kakne QakTopsl BaKHBI JUIA TIOBEJEHYECKUX SKOHOMHCTOB KpOME
sMormii? JIns HHUX BaXHBl KOTHHMTHBHBIE (akTopel. KoreutupHeIe
TICUXONIOTH  HEKOTOPOE BpeMs Ha3ajl Hayajiu HCCIea0BaTh (aKTophl,
KOTOphIE BIMSIOT HA TI03HAHAE HAMU OKDYKAIOIIETO MHpa: MHaMSTh,
BHHMaHME, MBIIUICHHE, pelleHne 3anad, oOyuenue. Bce ot daxTopsi
Hen30€XKHO BIMSAIOT HA SKOHOMUYECKUE PEIIEHHS, KOTOPbIE Mbl IPUHUMAEM.
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Tpu npunyuna nogedenueckoii IKOHOMUKU

Jepucmura. Cymv ee 8 mom, 4mo 00U 3a4acmyo NPUHUMAIOM peuleHusl
UCX005 U3 NPAKMUYECKO20 NPABUIA, He 00A3aMeNbHO I02UUHOZ0.

Dpeim. Dmo cMbICI08A PAMKA, UCNONb3YEMAsl YeN08eKOM OJisi NOHUMAHUS
npeomema u Oelcmeusi 8 npedeiax 3mo20 NOHuMaHus. Opeimunz — 3mo
Gopmyruposxa npobnemsvi, U OHA CYWECMBEHHO 6TUAeM HA NPEeONOYMEeHUs
moodeil.  Oggexm  @pelivunea  3akaOvaemcs 8  MOM, UMO  JAHO0U
YYeCMEUmenbHbl K HIOGHCam opmyaupogok. Ilo smoil npuuure sxcnepmol,
NOAUMUKY U MeOUA MOSYM 3HAYUMENbHO 6IUAMb HA 00WeCMEeHHOe MHEHUE,
dadice He3 UCKAdNCeHUs U 3AMATYUBAHUSL PAKMOB.

Puvinounas ueIphekmusnocms. Omo Hanpasnienue usyuaem OwUOKU
npunamus pewieHuli Ha peinke. OHU NPOAGNAIOMCA 6 HEPAYUOHANbHOM
NPUHAMUYU peuleHull, YCMAHOBKe HeBePHOU YeHbl U AHOMAIUAX paciema
npuobLIU.
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Teopuu, moodenu, 3¢hghexmut u napadoxcol

Ecth TOUKa 3pE€HHUs, 4YTO IIOBEJCHYECKass SKOHOMHKA HYXKIACTCd B
obobmuraromieii 6a30BO TEOPHH C YETKOW CTPYKTYPOH, a IOKa 3TO IpyIIa
Pa3pO3HEHHBIX MOJENEH M TEOpHi, KOTOPbIE 3aHUMAIOTCS HPAKTHYECKH
BBISABICHHBIME (peHOMeHaMH. BO3MOXHO, TakuM 00pa3oM, OTHOCHTEIBHO
MOJIOJasi Hayka HaOMpaeT MHCTPYMEHTapuil mepes cO3AaHueM TOW caMoit
GONbLION eMHON TEOpHH.
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T eopus nepcnekmue

910 oHa u3 KJTFOUEBBIX TeopHit
TOBEJICHYECKOH HSKOHOMHKH, co3iaHHas B 1979
rogy Jlanmnem Kanemanom u Amocom TBepcku.
Teopuss mepcnexkTuB Obina paszpaboraHa st
OLIEHKH PHCKOB, TO €CTh BBIMIDBIIIEH W HOTEPb.
Ona o0000mmia SMIHpHYECKHe HAOMIOACHUS U
crana aNbTepPHATHBOK «pAIMOHATLHOW»
HEOKJIACCHIECKOi TEOpUH OKHIAEMOi

JHanuans Kaneman
(pox. 5 mapta 1934) b

Cyrb 9TOH TeopuM 3aKIIOYaeTcs B TOM, YTO JIHOAM
n30€raroT pUCKa B JIOTEPESX C MONOKUTEIbHBIMU HCXOAMH
HPENOYNTAIOT PUCKOBATh B Cilydae Mpourpeiiieii. OCHOBHOM
DJIEMEHT TE€OPHH TMEPCIEKTHB — Cl)y'HKLl]/lS{ LHCHHOCTH. TeOpI/lﬂ
0COOEHHO BajkHa [l UCCIIEIOBAaHHUS PhIHKA TPYy/a.

Amoc Tsepcku
(1937 - 1996)
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Ilapaookc Anne

Ero 0OHApYXUIT c TIOMOILBIO
MaTeMaTHYECKOro aHaau3a (paHIy3cKuit
5KOHOMHCT, Jaypeat Hobenesckoi npemuu
Mopuc Amre. Cyre 3TOro mapajgokca B
TEOpHH TPUHATHS perieHui
TaKoBa: peasbHbli areHT BUJIUT
PalMOHAJILHOCTE B TOBEIACHHUHM JTOCTHIKECHUS
abCOMIOTHOI HaJI©KHOCTH/I0CTOBEPHOCTH, a
HE MOJy4YCHHUS MaKCHMAaJIbHOM O)I(PllIaeMOﬁ
TIOJIC3HOCTH. PaL[PlOHaHbHaﬂ TnapaaurmMa
onepupyer Teopuei OoXKHaeMoi
MOJIE3HOCTH, HO SKCIIEPUMEHTBI B KOHTEKCTE
NOBE/ICHYECKOH JKOHOMMKM MOKa3bIBAIOT,
4Yro  JIIOAM  He  Bceraa  BeOMpaioT
palHoHaNIbHOE.

Mopuc Ane
(1911 -2010)
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Teopus ozpanuuennoil payuoHaibHOCMU

Jlaypear  HoGeneBckoii  mpemun
TepGept Caiimon YCTaHOBHII,
4TO O CTpeMsTCs K
YZOBJIETBOPEHHIO, BMECTO TOTO, YTOObI
MaKCHMH3HPOBATH
none3HocTs.  YacTeio 3TOi  Teopuu
SIBIISIOTCS NICHXOJIOrHYECKHEe
(eHOMeHbI, Takue Kak upe3MepHas
CaMOYBEPEHHOCTb, MPOEKIMS "

9} eKTh OrpaHNYEHHOCTH BHUMAHHS. 3

Tepbepr Caiimon
(1916 —2001)
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Teopus noeedenueckux ghunancos

Ona  oOBsICHSICT, IOYeMYy YYAaCTHHUKM  PBIHOYHBIX  OTHOIIEHHUH
CHCTEMAaTUYECKH COBEPUIAIOT OMIMOKH, BIHMSIONINE HA II€HBI U NPHOBUIL U
npuBojsiMe K HedQPEKTHBHOCTH pbIHKA. OCHOBHBIMH MPUYMHAMH
Hed))EKTHBHOCTH SIBIISIOTCS: i
* M3JIMLIHSS/HEOCTATOYHAsT PEaKLUs] 5
Ha MH)OPMAIHMIO, 33/IAIOIILYI0
PBIHOYHbIC TEH/ICHIIUH;

* ype3MepHasi CaMOYBEPEHHOCTb H
YPEe3MEPHBIN OITHMH3M;

* OrpaHMYCHHOE BHUMaHHE
HUHBECTOPOB;

* CTa/HBIH MHCTHHKT;

* IIyMOBasi TOPIOBJISL.
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Mooenwv Tanepa

AMEpUKaHCKUH DKOHOMHUCT, OIWH W3 COBETHHKOB bapaka O06ambl,
Puvapn Tanep, pa3paboran Mojenb, ONMUCHIBAIONIYIO PEAKIHUIO IIEH Ha
nHdopmammio. OHa BKIOYAaeT TpU (Da3bl: HEMOCTATOYHAS PEaKIus,
ajlanTanys U TUIeppeaxius.

DT0O W CO3JaeT TEHIECHIUIO B
NIBIDKECHUHT IIEH. IIpu
THIIEPPEAKIUH CPEnHssl MPUOBLIbL
TOCJIE XOPOIINX HOBOCTEH HMXKeE
pUOBLITH, Cleayromen 3a
mwioxumMu HoBocTsamu. Cekper B
TOM, YTO PBIHOK pearupyer Ha
HOBOCTH CIIMIIKOM HHTEHCUBHO,
II09TOMY BO3HHKAaeT HOTPEOHOCTH
B aJlalTalluy B IPOTHUBOIIOIOKHOM
HaIpaBJIeHNH.

Puuapn Tanep
(pox. 12 centsbps 1945)
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Ilosedenueckasn meopus uzp

Teopus pasBuBaercs ¢ 1980 roma u u3ydaer, Kak peajabHble JIOJN BEIYT
ce0s B CHTyallMH TNPHHATHS CTPATErMYECKOro PpeIIeHHs, KOrjaa ycrex
WHIMBHIA 3aBHCUT OT PEICHUH JPYrUX YJaCTHHKOB MIDBI.

B 2002 romy /anuamio

Kanemany, COaBTOPY
TEOpHH TIepCIIEKTHB,
BPYUHIIH HobGenesckyio

NpEeMHI0 32  BKJIIOYEHHE
JAHHBIX TICHUXOJIOTMYECKHUX
UCCIIeI0BaHUM B
9KOHOMHYECKYIO HayKy.
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Cnucox ucmo4HuKkos u Jumepamypbul.

TMousiTHe noBeneHYecKoi skoHoMHKH http://postnauka.ru/video/45460

IMosenenyeckas

skoHomuKa http://zillion.net/ru/blog/219/poviedienchieskaia-ekonomika
HOBel]eH‘IeCKaﬂ IKOHOMHKA KaK 00J1acTh Hay4YHOI'0 IO3HAHUA
http://humper.ru/files/JER_5_2/jer_5_2-6.pdf

TMoBeneHyeckas skoHOMHuecKast Teopus http://reftrend.ru/1182636.html

HOBeﬂeH‘IeCKaﬂ OKOHOMHKa

http://library kiwix.org/wikipedia_ru_all_09_2013/A/IToBenenueckasn?%205k
oHomuKka.html

Teopust npuHsTHS petennii http:/postnauka.ru/courses/28275

OkoHomuka cobnasHa http:/postnauka.ru/video/51184
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Cnacubo 3a enumanue!
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16 CTYIEHYECKAS KOH®EPEHIIUA 110 T'YMAHUTAPHBIM 1
COITUAJTBHBIM HAVKAM
TPETbSI CTYIEHYECKASI KOHOEPEHLUSA IO KDY u U
POCATOM 25 Hosiops 2015 .
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« Hayuynas akTyaJIbHOCTB: B LieHTpe BHUMAHUS TaHHOH paboThI
TOBEICHYECKass SKOHOMMKA. HOBC}]EH‘{ECK&X OKOHOMHKA — OTpaCIb
3KOHOMHYECKOH TEOPUH, YYUTBHIBAKOIIAA B IBHOM BHUJIE IICUXOJIOTHYECCKHUE
0COOEHHOCTH YelIOBEYECKOTrO BOCIIPUSATHS U CYXKJICHUSA.

Haquax 3HAYMMOCTDb M IIPAKTHUYECKAs aKTyaJIbHOCTb TEMBI OIPEACIIACTCSA B
CMEIICHUN aKIIEHTOB B HCCHC}IOB&TCHLCKOﬂ paﬁoTe C pa3pa60’r1<14
q)OpMaJ'IP[SOBaHHBIX MOL[GIICﬁ TIOBEICHNS MHAUBHIA B PA3IINYHBIX
CHTyaLlHsIX BBIOOPA HA MPOLECC HX HKCIIEPUMEHTATBHOI M OMITHPHYECKOI
TIPOBEPKH, BBISICHEHUS CTEIIEHA COIVIACOBAHHOCTHU ’Ipannuuo}moﬁ TEOpHUH U
TIOJTyYCHHBIX W3 HEE CHCL[CTBI/Iﬁ C q)aKTaMl/I peaJ'[LH()ﬁ IICI‘;[CTBI/ITEHLHOCTI/L

* Iean: PaccMoTperh 1OBEIEHYECKYIO YKOHOMHKY KaK HarnpapjieHHe
COBPEMEHHOH YKOHOMUYECKON HayKu
3anaun:

* 1) OxapakTepu30BaTh CYIIHOCTh MOBEIECHYECKOH HKOHOMUKH;
2) BeisicHUTb, Kakue (aKTOpbI BIHSIOT HA MPOLECC IPHHATHS PELICHHI B
9KOHOMHKE;
3) Onmcath TpH KJIFOYEBBIX HANPABJICHUS B IIOBEJCHYECKOH SKOHOMHKE;
4) PaccmoTpeTh HEKOTOPBIE TEOPUH M MOJEIH.





